NA GRANXA

EL CAMPGRAN. SANT MARTi SESCORTS (BARCELONA)

EnVaca.tv B
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Asi é Pol Collell, o xerente de EI Campgran e La Vaqueria d'Osona. Esta
a cabeza dun equipo de once traballadores que sacan adiante cada
dia todo o traballo que implica unha ganderia con 330 frisonas e un
obradoiro que achega valor engadido ao leite producido antes de sair
das stias propias instalacions. Viaxamos a Barcelona para descubrir os

detalles do seu gran proxecto de vida.

Localizacion: Sant Marti Sescorts (Barcelona)
Propietario: Joan Collell

N.° total de animais: 330

Vacas en muxido: 170

Media de producion: 37-42 l/vaca/dia

Porcentaxe de graxa: 3,20-3,75 %
Porcentaxe de proteina: 3,15-3,35 %
RCS: 180.000-250.000 cél./ml
Cualificacion morfoldxica: 84,5 puntos
Superficie agricola: 35 ha

Venda do leite: La Vaqueria d'Osona
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ol Collell naceu no corazom
Pdesta granxa de vacas da lo-

calidade catala de Sant Marti
Sescorts, provincia de Barcelona,
no seo dunha familia de veterina-
rios que quixeron apostar por ter
a stia propia ganderia. Tanto o seu
avé como o seu pai rexentaron El
Campgran, pero nunca xestionaron
directamente o negocio, ese traballo
delegdronllelo a outras persoas. Pol
converteuse na terceira xeraciéon que
se fai cargo da ganderia e no primei-
ro que se dedica a ela ao 100 %.

Mais que un gandeiro por
vocacion: entusiasmado,
innovador e loitador

Tivoo claro desde moi pequeno:
“fa co meu pai moitas veces a facer
reprodutivos a ganderias que eran
referencia por aquel entén e sempre
me fixaba nos animais, na sta morfo-
lox{a. Quixen sempre ser gandeiro, ter
as minas propias vacas, vacas boas e
que producisen moitisimo leite”.

Os seus avoés, Joan Collell e Montse-
rrat Verdaguer, compraron a actual
finca de El Campgran en 1982 e inau-
guraron a primeira das naves con 40
vacas alemas. “Nos anos 90 crecen
ata as 100 vacas e constriien a segun-
da parte das instalaciéns e nos anos
2000 chegan ata as 120 vacas en mu-
xido”, lembra Pol.

En 2008 deixa os estudos que es-
taba a cursar e incorpérase definiti-
vamente & explotacion. “Aumentamos
o rabafio ata as 210 produtoras e na
actualidade, coa implementacion dos
robots de muxido, rebaixamos o nu-
mero de vacas e movémonos entre
uns 165 e 175 animais en muxido”,
indica o gandeiro.



Mévense nunha media de producion duns 13.000 litros por vaca ao ano

» "QUIXEN SEMPRE SER GANDEIRO, TER AS
MINAS PROPIAS VACAS, VACAS BOAS E QUE
PRODUCISEN MOITISIMO LEITE”

XESTION DAS SECAS, CLAVE NAS

CIFRAS DE PRODUCION

Con elas estd a alcanzar unha media de produciéon
duns 13.000 litros por vaca ao ano. “Mévome —afir-
ma- entre os 41 ou 42 e os 37 ou 38 litros por dia,
dependendo da época estival e da porcentaxe de se-
cas que tefia”. O verdn este ano alongouse na zona
e, no momento da nosa visita 4 granxa, non estaba
incorporando na racién silo de millo, algo, que se-
gundo confesa, “penaliza un pouco para alcanzar os
40 litros de media”.

A clave de Collell para lograr uns bos datos de
producion estd “nunha boa fertilidade e en manter
os litros por vaca presente moi altos. Non serve de
nada ter 45 litros por vaca e un 20 % de secas. O
noso obxectivo é traballar sempre por debaixo dun
10 % de secas, algo que é moi dificil e non sempre
se consegue. Agora mesmo estou nun 13 %”.

En graxa e proteina tamén oscila entre diferen-
tes parametros: “Para graxa podemos andar en-
tre 3,75 % e 3,20 %, e para proteina, entre 3,35 %
e 3,15 %”. O reconto de células fixase normal-
mente entre as 180 e as 250 mil células sométicas
por mililitro.

El Campgran estd integrado desde os seus ini-
cios no control leiteiro da Federacion Frisona de
Catalufa (Fefric). “Creo que a recollida de datos
que realizan é importantisima para o progreso
xenético. Dannos un plus 4 actividade. Facémolo
unha vez ao mes e, xunto aos datos que temos dos
robots, podemos tomar decisions mdis individuali-
zadas”, asegura. »
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NA GRANXA

. o » "NON SERVE DE NADATER 45
e LITROS POR VACA E UN 20 % DE
e = SECAS. O NOSO OBXECTIVO

E TRABALLAR SEMPRE POR
DEBAIXO DUN 10 % DE SECAS,
ALGO QUE E MOI DIFICIL E NON
SEMPRE SE CONSEGUE”

Vista aérea das instalacions de El Campgran

As xatas pasan os primeiros 15 ou o Lote da amamantadora onde
permanecen ata os 60 ou 65 dias

RABANO BEN ORGANIZADO

Os animais de El Campgran repar-
tense en tres localizacions: as naves
de producion, a granxa de secas e
xovencas e a zona de recria.

Os animais produtores viven na
instalacion madis grande de todas,
construida por fases ligadas ao cre-
cemento constante da ganderia. “A
primeira levantouse nos 80; a segun-
da, nos 90, e as ddas posteriores, nos
anos 20007, puntualiza Pol.

Na maéis antiga descansan as vacas
en preparto e as de concurso; a se-
guinte alberga 58 cubiculos e o pri-
meiro dos robots para as vacas adul- 0 benestar animal é unha constante no seu dia a dia
tas, e a Ultima diferenza dous patios:
un, con 56 cubiculos e o segundo dos
robots para primiparas, e outro, con
54 cubiculos e o terceiro dos robots
para vacas de segundo parto.

As xatas ao nacer colécanse entre
15 e 25 dias en boxes individuais e
logo, “cando estan fortes e ben inmu-
nizadas”, pasan ao lote da amaman-
tadora ata os 65 dias. Posteriormen-
te, viven en El Campgran outro mes
ou mes e medio e cando cumpren
entre 3 e 4 meses traslddanse 4 nave
de xovencas, onde traballan con 8 ou
10 lotes por crecemento. Cando estan
prenadas de 6 meses, lévanse ao lote
de secas e xa moi préoximas ao parto
volven 4 nave de producion. »
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HIPOCALCEMIA
FIEBRE DE LA LECHE

La hipocalcemia o fiebre de la leche tiene una incidencia de hasta el 40-50% del rebario.
Implica un coste de entre 100 y 200€ por animal afectado y es responsable de la “entrada” de
problemas como cetosis, metritis, desplazamiento de cuagjar, pérdida de tono muscular, etc.
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NA GRANXA

Realizan compostaxe coa parte sélida do xurro
para as camas das produtoras

A parte liquida aplicase como fertilizante nos campos ou traslddase a plantas para o seu tratamento

» SO PODEMOS CONTINUAR ADIANTE COA NOSA ACTIVIDADE
SE XESTIONAMOS OS XURROS DUNHA MANEIRA SUPERSOSTIBLE,
SUPERCONTROLADA E SUPERPROFESIONAL"

Para o almacenamento das ma-
terias primas e dos silos contan con
tres trincheiras: ddas para o silo de
primavera, o raigras ou a forraxe que
decidisen cultivar ese ano, e unha
dedicada en exclusiva a silo de millo,
que sempre é compra externa.

Realizan a limpeza das naves con
arrobadeiras de cable e cada nave
evacla o xurro na sta propia balsa,
todas comunicadas cunha balsa co-
mun na que estd permanentemente
traballando un axitador. A totalidade
dos residuos dirixese a continuacion
ao separador de xurros.
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ESTRITOS REQUISITOS
MEDIOAMBIENTAIS

“A comarca de Osona —explica Pol- é
un lugar complicado para ter vacas
porque a ganderfa de porcino ma-
sificouse e as esixencias ambientais
que nos aplican son moi estritas. S6
podemos continuar adiante coa nosa
actividade se xestionamos os xurros
dunha maneira supersostible, super-
controlada e superprofesional”.

Abertamente defensor do ecoloxis-
mo e da sostibilidade, o gandeiro
catalan detalla o sistema que utiliza:
“Grazas ao separador, obtemos por
unha banda a parte sélida do xurro,
que compostamos durante tres sema-
nas e utilizamos para encher os cubi-
culos da maioria das vacas, e, doutra
banda, o liquido, que aplicamos como
fertilizante nos campos que labramos
ou trasladamos a unhas plantas para
0 seu tratamento”.

Con este método, todas as camas
das produtoras, as das secas e Xo-
vencas proximas ao parto e as da
recria son desta compostaxe, que
“removemos todos os dias para que
estean mdis comodas”, indica. Tan
s6 as das xatas mais pequenas son
de palla e as das vacas do primeiro
robot, de serradura e palla, “pois a
grella desta zona non me permite
entrar ben coa maquina que utiliza-
mos para o seu mantemento”, reco-
niece Collell.

PLACAS SOLARES PARA SER
AUTOSUFICIENTES

As temperaturas que se alcanzan na
época estival obrigan a instalar ferra-
mentas de ventilacion. Nesta granxa
combinan ventiladores e aspersores
de auga que se pofien automatica-
mente en marcha a partir de certa
temperatura e humidade. “Para o
gasto que iso implica axidanme moi-
to as placas solares que instalamos xa
hai sete anos”, aclara Pol.

Cunha instalacion de 100 qui-
lowatts de enerxia solar, méstrase
“moi satisfeito”, porque consegue ser
autosuficiente durante moitas horas
do dia e, segundo confirma, “tal e
como estd o prezo da enerxia, estou
moi contento”.

Os comedeiros estan recubertos de
resina ou de aceiro inoxidable para
unha conservacion mellor da comida
e cada patio consta de catro bebedoi-
ros, que limpan practicamente todos
os dias. »
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Extractos de plantas que favorecen el
equilibrio de la microbiota.

Selenio organico.
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Conoce nuestro equipo...
Aitor Rey - Tecnico Comercial Lugo Norte y Asturias

Técnico Superior en Gestion y Administracion de empresas.
Aitor tiene amplia experiencia profesional como comercial en empresas de distinta
indole.

Comenzo su andadura en el mundo de la genética hace tres anos, y
se unid a las filas de ABS a finales de 2021, donde desempena sus
funciones como Técnico Comercial en Lugo Norte y Asturias.

>
¢Qué es?
A medida que el mercado cambia, cada vez mas ganaderos empiezan a pensar como productores de alimentos.
Se preocupan por el producto que venden, y los consumidores quieren saber de donde proceden sus alimentos.
La cadena de suministro de carne de vacuno estd buscando una genética mas rentable de un ternero cruzado. El
espectro de la calidad de los animales es variado, y todos a lo largo de la cadena de suministro estan tomando nota.
La cadena de suministro se fija en dos aspectos importantes que influiran en el lugardonde las ganaderias pueden comercializar
los terneros:
1. Variacion genética
Los ganaderos buscan animales con una mayor eficiencia alimenticia, y
los finalizadores buscan una mayor calidad de la canal. Ellos saben que no
todos los animales de cruce industrial son iguales, y que el hecho de que
“sea negro” no significa que cumpla sus requisitos.

2. Opciones de comercializacion
La Verificacion de Edad y Procedencia ofrece a los compradores de ganado
un programa verificado por terceros que cualifica a los terneros de Beef
InFocus™ para competir en la cadena de suministro de came de vacuno.

Esto proporciona a los propietarios de ganado lechero una mejor oportunidad de obtener valores superiores de la genética de
Beef InFocus™.

¢Cuales son los beneficios para los productores?

Una vez que se haya unido al programa, sus temeros pueden ser comercializados
como genética ABS BeeflnFocus™ identificada por la marca. Le ayudaremos a
facilitar la conexion de personas con personas y, en Gltima instancia, de personas
con beneficios a su inversion genética.

Beneficios

1. Verificacion genética
ABS es la (inica empresa que cuenta con un programa de verificacion genética para temeros cruzados de camne. La
verificacion genética permite a la cadena de suministro confiar en que estan obteniendo un producto genético de
calidad.

2. Identificacion mediante crotales BeeflnFocus™ . _ ) -
El reconocimiento del producto es el primer paso para afadir mas valor. El equipo de ABS esta en contacto diario con
compradores potenciales y socios de la cadena de suministro para aumentar la lealtad a Beef InFocus™ y lo que es

mas importante, para aumentar el valor de los productos.
3. Opciones de comercializacion

La Verificacion de Edad y Procedencia da al comprador la confianza de que el ternero ha sido manejado de acuerdo a
las necesidades de los compradores y a las oportunidades de comercializacion.

O
ABS PROGENEX H Bs
Email: ABS-Progenex@genusplc.com | Web: www.ahsglobal.com/es/

Teléfono: 91 483 49 30 - PROGENEX



su representante de ventasy pr duccion de ABS hoy mismo o visite:
.absglobal.com/es/ programa-de-verificacion-beefinfocus/




NA GRANXA

MARC PIERA
Asesor de xestion técnico-econdmica
en El Campgran

“LA VAQUERIA POSIBILITARALLE A EL
CAMPGRAN O DESENVOLVEMENTO
E A PRODUCION DE PRODUTOS LAC-
TEOS DE MAIOR VALOR ENGADIDO
PARA GARANTIR A SUA COMPETITIVI-
DADE NO FUTURO"

En que consiste o teu traballo en El Campgran?
0 noso traballo fundaméntase na prestacion dun
servizo de consultorfa técnico-econdmica que ten
como principal obxectivo a mellora do custo de
producion do litro de leite.

Unha vez ao mes, calculamos e valoramos conxun-
tamente con Pol os indices técnicos da granxa.

A partir das cifras e da sta evolucidn realizanse
cambios no manexo e protocolos de traballo
encamifiados a mellorar os resultados.

Trimestralmente analizase coa propiedade a conta
de explotacion da granxa, cuantificanse os custos de
producion e compdranse co mesmo periodo de anos
anteriores e con custos de explotaciéns de caracte-
risticas similares doutros paneis. A partir dos custos
de producién tdmanse decisions, fanse cambios na
actividade e decidense investimentos dirixidos a
mellorar a rendibilidade econémica da granxa.

Como lembras os inicios e que puntos se foron
modificando nesta explotacién?

Iniciamos o servizo en 2014. Empezouse coa
implantacion do modelo para o célculo do custo de
producion do litro de leite, separadamente do resto
das actividades da granxa.

0 coiiecemento continuado do custo de producién
do leite facilitou a toma de decisions sobre cambios
en manexo e investimentos.

En 2020, abandonouse o muxido en sala e insta-
[dronse tres robots de muxido, investimento que se
xustificou, fundamentalmente, polo aforro en man
de obra, como quedou evidenciado na diminucién
do seu custo nos anos seguintes.

TRABALLO EN EQUIPO
Os labores que implica esta gande-
ria repdrtense entre un equipo de
once traballadores. Pol Collell dirixe
a granxa e a industria que desenvol-
veu para a venda propia do seu lei-
te, da que falaremos un pouco madis
adiante, e céntrase tamén moito na
reproducion dos seus animais.
Xunto a el, Jordi Carol encargase
da alimentacion e da xestion do raba-
fio de carne, unhas 56 vacas pardas
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0 leite vendido por vaca/ano incrementouse en
1.700 litros desde o inicio do servizo e a prevision é
alcanzar en 2022 os 13.000 litros de media vaca/ano.

En que claves estades a centrarvos a dia

de hoxe?

0 traballo est centrado no control dos custos de
producion. Os puntos clave son os custos de ali-
mentacion, de recria de xovencas e do persoal, que
representan 0 80 % do total.

0 capitulo de subministraciéns, principalmente
electricidade e gasdleo, aumentou a sta partici-
pacion no custo de producién do leite no Gltimo
ano, motivo polo que a procura de alternativas para
reducir o gasto é constante.

Nunca esquecemos a produtividade; o total de leite
vendido actta como divisor comiin de todos 0s
gastos no calculo do custo de producién e fai que
estes baixen a medida que aquel aumenta.

Os expertos en cambio climatico anunciaron que

o veran de 2022 seria o mais fresco da proxima
década. Unha vez pasado e visto o efecto prexudi-
cial que tivo na producion de leite en gran parte das
ganderias, lévanos d reflexién de que as estratexias
e os investimentos para combater o estrés térmico
das vacas seran un punto clave para o mantemento
da produtividade nos proximos anos.

Como evolucionou o custo de producién

nesta ganderia?

No célculo do custo de producidn do litro de leite,
ademais dos gastos, tamén intervefien os ingresos
da venda de vacas, xatos, xurro, subvenciéns e ou-
tros ingresos sobre os que o servizo de consultoria
técnico-econémica ten pouca influencia.

Como os ingresos non provenientes do leite tamén
variaron, valoramos, unicamente, a evolucion dos
custos variables, fixos e financeiros, que 4 stia vez
separamos en dous periodos: do inicio a 2020 e de
2020a2022.

Do inicio a 2020 conseguiuse unha reducién do

15 % na suma de custos variables, fixos e financei-
ros. De 2020 a 2022 os mesmos custos aumentaron
0 35 %, principalmente polo incremento en alimen-
tacién e subministracions.

que mantefien nunha finca a 3 km de
El Campgran; Kacem Laghzouli dedi-
case aos robots de muxido, & repro-
ducién cando non estd Pol e ao trata-
mento de vacas; Marc Rodriguez, en
quenda de tardes e fins de semanas,
é a persoa encargada dos partos, do
encostramento dos acabados de na-
cer e de estar un pouco ao tanto de
todo nese tempo; e por Ultimo, Aina
Montmany e Gil Solé distribtiense o
traballo nas fins de semana que non

0 obxectivo sempre pasa por estar no grupo de
granxas con menor custo de producion do litro de
leite, noutras palabras, ser mais competitivo.

Como mellora os rendementos de EI Campgran
a aposta por La Vaqueria, por darlle valor ao
leite na propia granxa?

Avenda de leite é un capitulo distinto ao do custo
de producidn, require xestion comercial e, en
ocasions, como en El Campgran, investimento en
equipos.

Aaposta de El Campgran por La Vaqueria esta
dando resultado na medida que estd a permitir
gafiar valor ao leite producido.

Avenda de leite é unha actividade econémica
distinta d sta producion e como tal require esforzo
e especializacion.

Cales cres que serdn as directrices que marquen
0 mercado nos préximos anos e o futuro de El
Campgran?

As directrices administrativas e os hébitos de consu-
mo da poboacién evolucionan e cambian.

Unha parte da poboacién probablemente continua-
rd co consumo de leite de vaca.

As granxas deberan producir e ofrecerlle ao merca-
do leite de alta calidade, respectuosa co benestar
animal e o medio ambiente e, ademais, ser com-
petitivas.

Asituacién actual de El Campgran, cunhas 200
vacas, superior  media nacional de 75 vacas por
explotacién; unha producién de 13.000 litros de
leite vendido por vaca e ano, un 45 % superior

a producién de leite por vaca media nacional, e
instalacions modernas e eficientes sitdiana nunha
boa posicion para cumprir as esixencias de futuro.
Ademais, a plataforma comercial de La Vaqueria
posibilitard a El Campgran o desenvolvemento e

a producién de produtos lacteos de maior valor
engadido, que se debera acompaiiar dunha boa
xestion profesional, como ata a data, para garantira
stia competitividade no futuro.

traballa Pol e tamén cobren os dias
de vacacions do resto do persoal.

Na industria, Jon Mufioz e Alexan-
der Cortés encarganse da producion,
Dolors Serrat e Maria Teresa Margi-
net ociipanse do control da calidade
de leite, e Ramén Musach, do tema
administrativo. Finalmente, Joan Ca-
nal dedicase ao mantemento da finca
a media xornada. »
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PRODUCCION fiab. 69

Leche Grasa @ Grasa % Proteina Proteina %
1258kg 106 kg 0.56% 67 kg 0.24 %
KCAS : AB BCAS : A1A2

' FUNCIONALES

Longevidad

R. células Somaticas
Dias Abiertos
Facilidad de parto directa

CONFORMACION

Tipo 1.62
- Capacidad Corporal  -0.21
- Miembros y Aplomos  1.17

Ubre 1.80

PRODUCCION fiab. 66
Leche Grasa Grasa% Proteina Proteina %
1541 kg 63kg 0.07% 59 kg 0.08 %
KCAS : AA BCAS : A2A2

FUNCIONALES
Longevidad
R. células Somaticas

Dias Abiertos

Facilidad de parto directa

CONFORMACION fiab. 72
Tipo
Capacidad Corporal

Miembros y Aplomos
Ubre




NA GRANXA

Cos robots estan alcanzando unha media de 3,4 muxidos diarios

» DO CAMBIO A ROBOTS ACENTUA CATRO
VANTAXES IMPORTANTES: PRODUCION,
ORGANIZACION DO TRABALLO, BENESTAR ANIMAL

E CALIDADE DE LEITE

A maiores, Collell conta cun grupo
de asesores externos que lle axudan
en diferentes facetas, como a repro-
ducion, que desenvolve con Salvador
Ti6, do Centro Veterinario de Man-
lleu; a nutricién, con Joan Ramoén
Serra, da Cooperativa Plana de Vic, e
a xestion econdmica, que desenvolve
con Marc Piera, do Centro Veterinario
Tona. “Con Salvador levo toda a vida
—sinala—, con Joan Ramoén hai unha
comunicacion moi fluida 4 hora de
elaborar as racions e con Marc hai xa
moitos anos que traballo. A verdade é
que cando tes que tomar decisiéons ou
facer un investimento é moi impor-
tante contar con este tipo de comuni-
cacion semanal”.

Pol destaca, por tultimo, o papel
esencial do seu pai: “Non vive o dia
a dia da explotacion, pero cando ne-
cesito consellos ou que me bote unha
man en canto a temas de financia-
mento, sempre o tefio ai. £ o meu
gran conselleiro”.
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ROBOTS PARA O MUXIDO

Dentro de pouco cumprird dous anos
co muxido robotizado e remarca que
sempre creu firmemente neste avan-
ce do sector tanto para o funciona-
mento das ganderias como para o
benestar animal.

“En Catalufia, ata hai pouco tempo,
non era demasiado comun o muxido
con robots, pero eu vinos en diversas
granxas nalgunhas das mifnas viaxes
ao norte de Espafa”, admite.

Finalmente decidinme e cambia-
mos a sala 2x5 na que muxiamos
case 15 horas ao dia por tres maqui-
nas: “Modificamos o funcionamento
da granxa e aforramos tres persoas
de man de obra”.

Estan a pasar polos robots entre
165 e 175 vacas ao dia e alcanzan
unha media de 3,4 muxidos diarios.
“Desefiamos dous deles con trafico
libre e un con sala de espera, para
aqueles animais cunhas condiciéns
un pouco especiais cos que necesi-
tamos traballar mdis a fondo e mdis
comodos”, describe.

Do cambio acentda catro vantaxes
importantes: producién, organiza-
cién do traballo, benestar animal e
calidade de leite.

“Ainda que nas vacas multiparas
a producién é bastante parecida, a
melloria foi importante nas primipa-
ras, pois pasamos de picos de leite
en tres muxidos de 39 litros a picos
de 46 litros por vaca e dia, o que su-
poén un aumento de 700 litros por
vaca e ano”, recalca.

En relacién 4 distribucién de tare-
fas, Collell sublifia que se modificou
moito: “A min tocdbame muxir a mia-
do, como ao resto, e agora tefio moita
mais flexibilidade, paso as mesmas
horas na granxa, pero pédoas dedi-
car a outros aspectos. A organizacion
do traballo é moito mais facil”.

O confort dos animais tamén deu
un xiro, respiran moita mais tran-
quilidade nos establos, ven as vacas
moito madis cémodas e, en conse-
cuencia, notaron melloria en fertili-
dade e en coxeiras.

“Por dltimo —remata—, o robot per-
mitenos a separacion por cuartos, o
que facilita moito o traballo, e ofréce-
nos moita mais informacion, co que
podemos tomar decisions moi rapidas
sen esperar ao control leiteiro”. »
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» “A COMIDA DEPENDENTE
DO VERAN E DAS CONDICIONS
METEOROLOXICAS
COMPLICASENOS CADA

ANO MAIS”

RACIONS E CULTIVOS

As produtoras reciben a racién dia-
ria de comida en duas quendas:
unha sobre as seis da mafid e outra
sobre a unha do mediodia. Compon-
se de entre 8 e 12 kg de silo de millo,
13-18 kg de silo de primavera -rai-
gras, trigo ou veza, depende do que
cultivasen ese ano-, 6 kg de cebada
de cervexa, 1 kg de melaza e, en fun-
cion do humidos ou secos que estean
os silos, engaden medio quilo ou un
quilo de palla, ademais dos ntcleos
(3,5 kg), da farifia de millo (3,5 kg) e
da soia (2,4 kg).

Aos animais acabados de nacer
danlles por sonda unha primeira
toma de 5 litros de costro e na se-
gunda, con biberén, adoitan tomar
dous ou tres litros. A partir de afi,
aliméntanse durante 15 dias de leite
de vaca e, logo, van 4 amamantado-
ra. “Van bebendo leite por distintas
fases —enumera—. Damoslles 6 litros,
como maximo, ata os 30 dias; dos 30
aos 60 dias chegan ata os 8 litros,
mdis ou menos, e dos 60 aos 67 van
reducindo o leite en po da amaman-
tadora ata a desteta”.

Contintian tomando o mesmo pen-
so que combinan co leite da amaman-
tadora ata os 90 ou 95 dias e desde
este momento traslddanse 4 nave da
recria. “O primeiro mes seguen con
este penso e logo pasan ao unifeed
seco —palla, farifna de millo, melaza
e soia-, suplementado cun pouco
de penso granulado. A partir dos
11-12 meses quedan s6 co unifeed
e aos 18 ou 19 meses van para a
nave das secas, onde comen a racion
de secas e xovencas”.

Este combinado para secas e xo-
vencas prefiadas consta de 7 ou 8 kg
de silo de primavera, palla e suple-
mentos de minerais, farina de millo e
soia. “Tentamos que a inxestion des-
tes animais sexa o mdis curta posible
para que cheguen ao parto fortes e
en boas condiciéns para un correcto
arranque de lactacion e a obtencion
de bos picos de leite”, concreta.
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Este veran cultivaron por primeira vez sorgo, que destinan 4 racion de secas e xovencas

Reparten a racién de producién diias veces ao dia

Os cultivos que utilizan para o silo
de primavera son xestionados por
eles mesmos nun total de 35 ha, 15
delas propias e 20 alugadas. “Este
tipo de comida témola asegurada,
pero a dependente do verdn e das
condiciéns meteoroloxicas compli-
casenos cada ano madis. Esta vez
sementamos sorgo, que utilizamos
para a raciéon de secas e xovencas
prefiadas como substituto ao silo de
primavera”, valora. Compran féra
todo o resto das materias primas que
necesitan para as racions. »
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Collell garda con orgullo cada un dos
premios que foi conseguindo nos diferentes
concursos morfoléxicos da raza

Campgran Sumatra Carson, vaca nova
subcampiona no Nacional de 2016

ABSOLUTA FE NA XENETICA

“E indispensable para unha granxa
de alta producion ter vacas con boa
morfoloxia, ubres, patas e estruturas
leiteiras correctas que se adapten ds
nosas instalacions”, contesta Pol en
relacion ao papel que xoga a xenéti-
ca na sta granxa. “Creo firmemente
—engade— na idea de que, cunha boa
base xenética, obtemos vacas lonxe-
vas e produtoras, que nos achegan
difieiro e rendibilidade”.

Para continuar co seu progreso xe-
nético, baseado nunha seleccién con
bos indices de producion e de tipo, e
non en ICO, decantouse hai uns me-
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Participando no Concurso
Rexional de Cataluiia en 2018

ses por comezar a xenotipar a todos
os animais que nacen na sta granxa.
Sinala que a xenémica lle achega “un
plus, porque individualizo os meus
axustes segundo as familias de vacas
e intento cubrir un pouco as deficien-
cias que me transmiten estas probas,
non sé as que eu noto visualmente”.

Utiliza uns sete ou oito touros por
ano. Para inseminar as xovencas o
100 % do seme é sexado e o 80 %,
xen6mico; mentres que nas vacas o
90 % é seme convencional, “porque
garante madis fertilidade que o sexa-
do. O resto é sexado, para animais
especiais da explotacién”.

En certos animais ou cando foron
inseminados duias veces pon cruza-
mento con carne, en concreto azul
belga, porque os xatos tefien moito
madis valor comercial.

A procedencia dos touros é maiori-
tariamente americana, pero sempre
“co criterio de querer transmitirlles
as vacas as necesidades que obser-
vo”, admite. Lembra certos semen-
tais que lle deixaron moi boas va-
cas como “Explode, Meridian, Delta
Lambda, Chief ou Unstopabull”.

Falando de sementais e de boa xe-
nética, de El Campgran acaba de sair
un touro novo para Xenética Fontao,

» “CREO FIRMEMENTE NA IDEA
DE QUE, CUNHA BOA BASE
XENETICA, OBTEMOS VACAS
LONXEVAS E PRODUTORAS,
QUE NOS ACHEGAN DINEIRO E
RENDIBILIDADE"

fillo de Boom x Chief x Doorman, da
familia da famosa vaca Comestar
Laurie Sheik. “E un touro que creo
que vai dar animais moi ben balan-
ceados, produtivos e con bos ubres
e patas. Tefio tres irmas completas
cualificadas xa MB de primeiro par-
to. E unha familia realmente sélida e
forte”, resume.

Inseminan as xovencas por primei-
ra vez aos 13 ou 14 meses, depen-
dendo do desenvolvemento corporal,
e asi consegue unha media de idade
ao primeiro parto de 23,8 meses.
Nestas primeiras inseminaciéns a
porcentaxe de fertilidade é dun 45 %,
mentres que en vacas esta cifra se
rebaixa a un 30-35 %. A media de in-
seminaciéns por prefiez en xovencas
é de 1,5 e en vacas, de 3,2.

A deteccién de celos Iévana a cabo
a través dos colares de monitoriza-
cion e estan a aplicar técnicas repro-
dutivas avanzadas, como o0s trans-
plantes de embriéns, os flushings
ou as inseminacions in vitro. “Os
resultados estan a ser bastante satis-
factorios en canto a taxas de prefiez
e a producién de embriéns. E unha
forma de mellorar o rabafio e de ter
descendencia das nosas mellores fa-
milias”, sublifia o gandeiro.

Agora mesmo tefien unha media
morfoloxica de 84,5 puntos, ao redor
de 70 animais MB e 12 EX. Entre as
suas mellores vacas e familias, nomea
a “Mijaqui Pandoria Pronto, unha vaca
que tefio coas secas, que non esta en
producién, pero que a mantefio na
granxa polo sentimento que me des-
prende. Compreina en Cal Marquet en
2009 e, ainda que a nivel particular
non tivo moitos éxitos en concursos,
con ela empezou todo”. »
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» CUMPRIU O SONO DE XULGAR
UN NACIONAL E AGORA PENSA
XA EN GANALO: "“QUEDA MO
LONXE, PERO VOUNO INTENTAR”

Mais tarde, chegaron a El Camp-
gran Campgran Astrid Bolivia, como
a cualifica Collell: “A mifia primeira
gran vaca”, que logrou o primeiro
posto da suta secciéon no Nacional de
2015; Campgran Sumatra Carson,
que conseguiu o titulo de vaca nova
subcampiona no Nacional de 2016;
Campgran Kerinci Deman, da mesma
familia que Sumatra Carson, que ga-
fiou a sda seccion na Swiss Expo de
2020 e foi campiona rexional de Ca-
talufia en 2022, ou Campgran Loana
Chief, “unha frisona da mesma fami-
lia que o touro que enviamos a Xené-
tica Fontao”, descifra.

VERDADEIRA PAIXON

Pol Collell visitou granxas desde
neno, da man do seu pai, Joan Co-
llell, e lembra como todas esas visitas
lle foron fortalecendo o seu gusto po-
las boas vacas: “En La Travesia, con
Paco e Alfonso Ahedo, ou en Comas
Novas, cos irmans Serrabassa, vin o
que naquel momento eran para min
as mellores vacas que vira nunca”.

Comezou tamén a asistir a certa-
mes morfol6xicos e isto converteuse
en “prioridade absoluta -—acepta-,
volvinme un tolo das vacas e dos
concursos. Nunca o dixen en publi-
co, pero debo recofiecer que unha
vaca que me abriu realmente os
ollos como pratos foi Tempo Viiia
Alhambra, unha frisona asturiana
que, para min, era espectacular”.

El Campgran participou por pri-
meira vez no Concurso Nacional en
1994. “A sorte do principiante —cre—
fixo que gandsemos o titulo de xata
campiona nacional cunha filla de
Inspiration” e desde esa data, con-
curso tras concurso, foron sumando
diferentes premios.

A mellora xenética e este tipo de
competiciéns son para Collell un
grande impulso para estar motiva-
do, para seguir aprendendo e para
continuar mellorando. “Competir
no Nacional por gafiar secciéns era,
para min, hai oito ou dez anos algo
impensable; este ano conseguin dous
segundos postos, dous terceiros, un
cuarto e un quinto, e sain do recinto
feiral dicindome: ben, pédese facer
un pouco mais”.
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Xulgou o Concurso Nacional da Raza Frisona en 2021

Para iso, destina unha parte das
stas instalacions, en condiciéns mais
especiais, aos seus animais mais top.
Por unha banda, as xatas as que lles
ve gran potencial saen da amaman-
tadora e son separadas desde peque-
nas para boxes de dias nas que viven
todo o ano e comen a sta raciéon de
soia tres veces ao dia. Por outra ban-
da, as vacas de concurso entran duas
veces ao dia ao robot de maneira ma-
nual e aliméntanse de 12 ou 13 kg
de penso granulado e da forraxe que
teflan de boa calidade seca a libre
disposicion. Ademais, 1dvaas a mitado,
trabéllalles o pelo do lombo e domaas
para que “cando toca ir a un concurso
0s animais estean nunhas condiciéns
fisicas e de comportamento ideais. As
vacas que levan un traballo extra da
casa transmiten en pista un plus im-
portante: limpeza nos 6sos, angulosi-
dade, finura, feminidade... Eses deta-
lles s6 os da o esforzo previo, advirte.

Analiza en perspectiva e, con toda
a humildade do mundo, Pol ase-
gura que seguird traballando para
conseguir vacas mellores e posibles
novos titulos. Acérdase do seu avéd
que sempre lle dicia: “Quero unha
granxa con poucas vacas, pero que
sexan moi boas xeneticamente” e
continda: “Deixounos hai tres anos,
pero viu 0s nosos éxitos nos concur-
sos e a mellora que fomos logrando e
gozabao bastante”.

XUiZ NACIONAL DA RAZA FRISONA

Da sta paixén polas vacas e polos
concursos de frisonas xorde o seu in-
terese por converterse en xuiz nacio-
nal desta raza e con tan s6 11 anos

Contéxialle o seu entusiasmo ao publico en cada
certame que xulga, como en Menorca 2018

aproba a sta primeira escola de xui-
ces. A partir de aqui decide seguir
formandose e con 28 remata todas
as suas reciclaxes.

Aos 30 anos comeza a xulgar con-
cursos por todo o territorio nacional
e cinco anos madis tarde designano
para responsabilizarse do Concurso
Nacional, unha experiencia que Pol
lembra con moi bo sabor de boca:
“Era a culminacion ao traballo e ao
esforzo de tantos anos, unha tarefa
que fixera con tantas ganas e impeto.
Acordome de estar comodo, seguro,
con rapidez e coas ideas moi claras”.

Cumpriu o sofno de xulgar un nacio-
nal e agora pensa xa en gafnalo: “Que-
da moi lonxe, pero vouno intentar”.



Interior e exterior do obradoiro onde
preparan o leite para a siia venda final

NA GRANXA

» "OFRECEMOSLLES AOS NOSOS CLIENTES UN PRODUTO DE MAXIMA CALIDADE, COS MAIORES
CONTROIS SANITARIOS E TODA A CONFIANZA EN CANTO A TRAZABILIDADE. TENEN AS PORTAS DA
NOSA GRANXA ABERTAS PARA VIR E VER O ESFORZO QUE LEVA PRODUCIR UN LITRO DE LEITE”

MARCA PROPIA:

LAVAQUERIA D OSONA

A tltima incorporaciéon as instala-
cioéns de El Campgran foi a industria
na que Pol Collell d4 valor engadido
ao seu leite e ao de varias ganderias
de proximidade.

La Vaqueria d’Osona, nome que lle
deu 4 stia marca, nace en maio de
2009 como unha maneira de saltar-
se a distribucion e vender directa-
mente o leite das stas vacas. “Viaxo
co meu pai a Italia e vemos que ali
varias ganderias tefien maquinas ex-
pendedoras dos seus propios produ-
tos; entre eles, leite fresco”, indica.

Entranlles as ganas de tentar fa-
cer o mesmo e montan a maquinaria
para poder levalo a cabo. “Coloca-
mos -di- cinco maquinas expende-
doras de leite fresco en cinco locali-
dades vecifias, nun radio de 10 km:
dtas en Vic, unha en Manlleu, unha
en Torell6 e outra en Roda de Ter”.

Vendia o leite a un euro, mentres
que naquel momento a industria lla
pagaba a 30 céntimos, “o valor enga-
dido era superimportante, triplica-
bamolo”, describe.

Ao principio o consumo era “es-
pectacular, faldbase moitisimo da
iniciativa e a propaganda veu prac-
ticamente soa”, acepta. Ao mesmo
tempo, comezaron a construir o
obradoiro completo e aos poucos
comezaron a notar que a venda das
maquinas fa menguando.

“Foi a primeira experiencia em-
presarial que tiven —admite Pol- e un
dia dixéronme que cando se inicia
un proxecto hai que percorrer moi-
tas curvas ata que comeza a forta-
lecerse”.

Tras analizar as cifras de venda e
a evolucion do seu mercado, déronse
conta de que quizais debian moldear
un pouco o seu plan inicial e, co seu
rexistro sanitario e o pasteurizador
que xa tifan instalado, dbrese a opor-
tunidade de ir mais al6 e de vender
a industrias fabricantes de produtos
precocifiados, croquetas ou canelons.

A stia vez, o negocio destas empre-
sas vai crecendo e iso sup6n tamén
novas posibilidades para La Vaque-
ria d’Osona.

Desta maneira, a dia de hoxe, es-
tan a comercializar o leite das vacas

de El Campgran e doutras cinco da
zona a varias industrias alimentarias
potentes da provincia de Barcelona.

Paratodoiso, 0 obradoiro conta con
tanques de refrixeracion, onde re-
cepcionan aproximadamente 80.000
litros de leite, un pasteurizador, un
homoxeneizador e unha desnatado-

a. “Con estas mdaquinas desenvol-
vemos o produto que nos piden os
nosos clientes”, sinala.

A parte da diferenciacién que todo
este sistema lle outorga ao seu ne-
gocio, estdn a conseguir un valor
engadido para o seu leite, que re-
sulta fundamental para afrontar os
momentos mais complicados do sec-
tor: “O camifio estd a ser duro, pero
diferencidmonos no mercado. Eu
sempre digo aos meus clientes —con-
firma- que traballamos para ofrecer-
lles un produto de maxima calidade,
de km 0, cos maiores controis sani-
tarios e toda a confianza en canto
a trazabilidade. Tefien as portas da
nosa granxa abertas para vir e ver
o esforzo que leva producir un litro
de leite”. »
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» "SER GANDEIRO DEBE SER UN TRABALLO DIGNIFICADO,
SINONIMO DE GANAR A VIDA, DE PODER INVESTIR E
DESENVOLVER PROXECTOS NOVOS”

PIARES FORTES PARA SEGUIR
CONSTRUINDO O FUTURO

Cifras de producién elevadas, pro-
greso xenético e diferenciaciéon en
canto a comercializaciéon son as tres
bases nas que se asenta o negocio
deste mozo gandeiro catalan.

Non quere aumentar mais o nime-
ro de cabezas e os seus plans cén-
transe en mellorar todo o que poida
as sudas instalacions, mesmo pensa
na incorporaciéon dun cuarto robot,
para ofrecer, se cabe, maior benestar
a todas as suas vacas.

“Movido, distinto, peculiar”, asi
detalla o mercado lacteo en 2022.
“Os custos de produciéon subiron uns
20 céntimos, a producion tamén se
reduciu e vemos as industrias deses-
peradas detrds dos gandeiros para
conseguir leite en orixe, co incre-
mento do prezo que isto ocasionou”,
continda. “Creo que estes prezos non
se van manter, pero estamos ante
unha boa oportunidade para avan-
zar e para lograr, por fin, que o noso
produto se revalorice”, finaliza.
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Pol Collell considera que “ser gan-
deiro debe ser un traballo dignificado,
sinénimo de gafiar a vida, de poder in-
vestir e desenvolver proxectos novos”.
Novas ideas como a que xa ten en
mente: “Estamos tentado abrir unha
pequena tenda as portas da granxa
onde vender os nosos produtos e ta-
mén outros elaborados da zona”.

Quere seguir vivindo coa sta fa-
milia na contorna da stia granxa,
perfectamente coidada; buscar a
mestura entre unha ganderia fami-
liar e unha ganderia un pouco mais
industrial que lle permita non pasar
polas grandes industrias e organizar
visitas ao seu gran proxecto de vida
para educar a xente e mostrarlle
todo o que existe detras dunha bote-
lla de leite. m

Pol Collell posa nos xardins da siia finca xunto a siia
muller Anna Balliis e o seu fillo Alguer



