OPINION

Matilde Moro
Gerente nacional de la Asociacion Espafiola de Productores de
Vacuno de Carne (Asoprovac)

» ES IMPORTANTE QUE SEAMOS
CONSCIENTES DE QUE

NOS ENFRENTAMOS A UNA
ETAPA DE ELEVADA TENSION
EN EL MERCADO COMO
CONSECUENCIA DE ESTA
BAJADA DE EFECTIVOS, LAS
ENFERMEDADES EMERGENTES
O EL ACUERDO MERCOSUR

Isector de vacuno de carne atra-
E viesa una situacién nunca vista.

Tras dos afios bastante nefastos
como consecuencia de un episodio de
sequia sin precedentes y la expansion
de la fiebre hemorragica epizodética
(EHE), el 2024 parecia empezar con
buen pie. Sin embargo, diferentes
circunstancias estan provocando una
tension en el mercado que empieza a
ser muy preocupante.

En primer lugar, debemos sefalar
que, como era de esperar, la enferme-
dad epizodtica ha tenido un impacto al
que ya podemos ponerle cifras. Segin
fuentes del ministerio, contariamos
este afno con unos 190.000 terneros
nacionales menos para engorde. Este
volumen supone aproximadamente
un 8 % del volumen de animales que
sacrifica Espafa cada afo.

En paralelo, la situacion de la enfer-
medad de la lengua azul también esta
provocando un desharajuste importan-
te en el mercado nacional y europeo,
si bien, hasta ahora, esta enfermedad
tenia en Espafia una distribucién geo-
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Sigue aumentando la tension

en el mercado

grafica muy limitada al suroeste es-
pafiol. Sin embargo, es evidente que
nos encontramos ante una nueva fase
de la enfermedad, con una amplia ex-
pansion del serotipo 3 en Europa, una
distribucién compleja en Francia y la
restriccion de siete zonas diferentes
en Espafa por la circulacion de cuatro
serotipos distintos.

La compleja situacion de la enfer-
medad de la lengua azul y los exigen-
tes requisitos que exige Espafia para
la entrada de animales en nuestro te-
rritorio estd amplificando la tensién
en el mercado. Es por ello por lo que
desde Asoprovac hemos solicitado al
ministerio un cambio en la estrategia
de lucha contra la enfermedad, sien-
do Espaiia el tnico pais europeo que
cuenta con un programa de erradica-
cion aprobado de toda la UE.

Actualmente, el sector de engorde
estd atravesando graves problemas
de abastecimiento, tanto por parte
del mercado nacional como del euro-
peo, y fiel reflejo de ello es la situa-
cién de la lonja en la que vemos cémo
Espaifia estd alcanzando récords his-
téricos, muy por encima de la media
comunitaria (grafico 1).

Si bien esperamos ser capaces entre
todos de reflexionar sobre como hacer
frente a esta nueva etapa de la enfer-
medad sin provocar estas tensiones
en el mercado, no por ello debemos
dejar de analizar los efectos del mer-
cado europeo a medio-largo plazo.

Como deciamos, lo que realmente
nos preocupa es la situacion de censos
bovinos, y es que Europa ha perdido
un 5 % de sus vacas en los tltimos tres
afios. Estamos en una fase de descapi-
talizacion acelerada muy preocupante.
La propia DG Agri reconoce esta baja-
da de censos en sus informes y, lo que
es peor, augura nuevas bajadas como
consecuencia de la escasa rentabili-
dad y las politicas climaticas.

Por si esta tension no fuera sufi-
ciente, nos hemos encontrado esta
semana con el anuncio de la firma
de un acuerdo entre la UE y Merco-
sur, en la que, una vez mas, el va-
cuno es moneda de cambio frente a
otros sectores. Las voces de alarma
no se han hecho esperar ante los
efectos que este contingente puede
tener para el sector europeo, pues la
diferencia de estdndares genera que
esta carne entre procedente de este
bloque con un coste entre un 18 y un
32 % inferior al europeo.

Por tanto, es importante que seamos
conscientes de que nos enfrentamos a
una etapa de elevada tension en el
mercado como consecuencia de esta
bajada de efectivos, las enfermedades
emergentes o el acuerdo Mercosur.
Ahora el desafio es tratar de ver de
qué manera el sector es capaz de
garantizar terneros suficientes para
abastecer la demanda interna de pro-
duccién e industria y hacerlo de una
manera competitiva. |

Gréfico 1. Precios correspondientes a la semana N.° 48/2024 Machos Cat. A, U+R+0-Paises de la UE



INNOVACION, COMPROMISO Y GARANTIA

PRECIOS

Y FINANCIACION ESPECIAL
EN PRECAMPANA

RODILLO MODELO RTA DE 3 CUERPOS Jorserh P A-o oK ¢

Tubo de 71TImmx14mm en 7m e 8m y peso 5500kg

Vendido a: PABLO ONEGA CASTRO (Pastoriza) | SERV. AGRICOLAS RENDA
(Cospeito) | SAT A REVOLTA (Villalba) | O CHUCO S.C. (A bafa) | GANADERIA
LA LLERA S.C. (Salas)

Tubo de 820mmx18mm en 8m y peso 6500kg
Vendido a: FINCA BERMUI S.C. (Mesia) | AGROBARREAL (Sarria) |
SERVIAGRO MERCURIN (Ordes)

RODILLO MODELO DAKOTA DE 2 CUERPOS

Desde 10.000 €

Tubo 660mmx12mm en 5 m y peso 2850 kg
Vendido a: MIGUEL HUERTA RODIL (Castroverde) |
GANADERIA LAS LLAMAS (Tineo)

o 2800 €

Tubo de 71Imm xl4mm en 35my 45my
peso 2200kg

Vendido a: OSCAR FRANCO FERNANDEZ (Salas) |
CASA JULIAN DE CABARCOS (Barreiros)

RODILLO MECANICO

RODILLOS LLORENTE CON RUEDAS
Altisima fiabilidad y maxima AR DS LSO 2 P e Desde
adaptac:lon al terreno Tubo de 813mm x18mm en 2.7m y peso 1500kg 3.300 €
Vendido a: GANADERIA VENTURA (Coana) |
GANADERIA SAN MARTIN DE COUCIEIRO S.L. (Val do Dubra)

RODILLO MODELO XTRA-LONG DE 3 CUERPOS JoroeCR VA-Jolo K

Tubo de 820mmx18 mm en 9 m y peso 7500 kg

Vendido a: SAT AS PANDAS (Villalba) | XAN NOVO VILELA (Outeiro de rei) |
BLANCO SANFOGA S.L. (Mazaricos) | GRANXAMOR INTEGRACION S.C.G.
(Trazo) | ALBERTO GONZALEZ CHENTO(Bama-Touro)

Tubo de 820mmx18mm en 10 m y peso 8200kg
Vendido a: SAT BUSTO CORZON (Mazaricos)

GRACIAS A TODOS POR VUESTRA CONFIANZA
VEN A VISITARNOS

TODOS LOS MODELOS EN STOCK op™O|
MAQUINARIA AGRICOLA CORBAR, S.L. ] a
Poligono Industrial E-mail: corbar@corbarsll.com E

O Morelle, nave 4 Telf. y Fax: 982 5314 63

27614 Sarria, Lugo www.corbarsll.com
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