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O P I N I Ó N 

Sigue aumentando la tensión 
en el mercado

 Matilde Moro 
Gerente nacional de la Asociación Española de Productores de 
Vacuno de Carne (Asoprovac) 

El sector de vacuno de carne atra-
viesa una situación nunca vista. 
Tras dos años bastante nefastos 

como consecuencia de un episodio de 
sequía sin precedentes y la expansión 
de la � ebre hemorrágica epizoótica 
(EHE), el 2024 parecía empezar con 
buen pie. Sin embargo, diferentes 
circunstancias están provocando una 
tensión en el mercado que empieza a 
ser muy preocupante. 

En primer lugar, debemos señalar 
que, como era de esperar, la enferme-
dad epizoótica ha tenido un impacto al 
que ya podemos ponerle cifras. Según 
fuentes del ministerio, contaríamos 
este año con unos 190.000 terneros 
nacionales menos para engorde. Este 
volumen supone aproximadamente 
un 8 % del volumen de animales que 
sacri� ca España cada año. 

En paralelo, la situación de la enfer-
medad de la lengua azul también está 
provocando un desbarajuste importan-
te en el mercado nacional y europeo, 
si bien, hasta ahora, esta enfermedad 
tenía en España una distribución geo-

grá� ca muy limitada al suroeste es-
pañol. Sin embargo, es evidente que 
nos encontramos ante una nueva fase 
de la enfermedad, con una amplia ex-
pansión del serotipo 3 en Europa, una 
distribución compleja en Francia y la 
restricción de siete zonas diferentes 
en España por la circulación de cuatro 
serotipos distintos. 

La compleja situación de la enfer-
medad de la lengua azul y los exigen-
tes requisitos que exige España para 
la entrada de animales en nuestro te-
rritorio está ampli� cando la tensión 
en el mercado. Es por ello por lo que 
desde Asoprovac hemos solicitado al 
ministerio un cambio en la estrategia 
de lucha contra la enfermedad, sien-
do España el único país europeo que 
cuenta con un programa de erradica-
ción aprobado de toda la UE. 

Actualmente, el sector de engorde 
está atravesando graves problemas 
de abastecimiento, tanto por parte 
del mercado nacional como del euro-
peo, y � el re� ejo de ello es la situa-
ción de la lonja en la que vemos cómo 
España está alcanzando récords his-
tóricos, muy por encima de la media 
comunitaria (grá� co 1).

Si bien esperamos ser capaces entre 
todos de re� exionar sobre cómo hacer 
frente a esta nueva etapa de la enfer-
medad sin provocar estas tensiones 
en el mercado, no por ello debemos 
dejar de analizar los efectos del mer-
cado europeo a medio-largo plazo. 

Como decíamos, lo que realmente 
nos preocupa es la situación de censos 
bovinos, y es que Europa ha perdido 
un 5 % de sus vacas en los últimos tres 
años. Estamos en una fase de descapi-
talización acelerada muy preocupante. 
La propia DG Agri reconoce esta baja-
da de censos en sus informes y, lo que 
es peor, augura nuevas bajadas como 
consecuencia de la escasa rentabili-
dad y las políticas climáticas. 

Por si esta tensión no fuera su� -
ciente, nos hemos encontrado esta 
semana con el anuncio de la � rma 
de un acuerdo entre la UE y Merco-
sur, en la que, una vez más, el va-
cuno es moneda de cambio frente a 
otros sectores. Las voces de alarma 
no se han hecho esperar ante los 
efectos que este contingente puede 
tener para el sector europeo, pues la 
diferencia de estándares genera que 
esta carne entre procedente de este 
bloque con un coste entre un 18 y un 
32 % inferior al europeo. 

Por tanto, es importante que seamos 
conscientes de que nos enfrentamos a 
una etapa de elevada tensión en el 
mercado como consecuencia de esta 
bajada de efectivos, las enfermedades 
emergentes o el acuerdo Mercosur. 
Ahora el desafío es tratar de ver de 
qué manera el sector es capaz de 
garantizar terneros su� cientes para 
abastecer la demanda interna de pro-
ducción e industria y hacerlo de una 
manera competitiva. 

 ES IMPORTANTE QUE SEAMOS 
CONSCIENTES DE QUE 
NOS ENFRENTAMOS A UNA 
ETAPA DE ELEVADA TENSIÓN 
EN EL MERCADO COMO 
CONSECUENCIA DE ESTA 
BAJADA DE EFECTIVOS, LAS 
ENFERMEDADES EMERGENTES 
O EL ACUERDO MERCOSUR

Gráfi co 1. Precios correspondientes a la semana N.º 48/2024 Machos Cat. A, U+R+O-Países de la UE

vp049_opinion_matilde_castelan.indd   8vp049_opinion_matilde_castelan.indd   8 16/12/2024   10:57:1916/12/2024   10:57:19



RODILLO MODELO RTA DE 3 CUERPOS Desde 12.500 €

RODILLO LINEAL Desde 2.800 €RODILLO LINEAL RODILLO LINEAL 

RODILLO MODELO DAKOTA DE 2 CUERPOS

Desde 10.000 €
RODILLO MODELO DAKOTA DE 2 CUERPOS

10.000 €
RODILLO MODELO DAKOTA DE 2 CUERPOS

10.000 €

RODILLO MODELO XTRA-LONG DE 3 CUERPOS Desde 17.500 €RODILLO MODELO XTRA-LONG DE 3 CUERPOSRODILLO MODELO XTRA-LONG DE 3 CUERPOS

Tubo de 820mmx18 mm en 9 m y peso 7500 kg
Vendido a: SAT AS PANDAS (Villalba)  I  XAN NOVO VILELA (Outeiro de rei)  I  
BLANCO SANFOGA S.L. (Mazaricos)  I  GRANXAMOR INTEGRACION S.C.G.
(Trazo)  I  ALBERTO GONZÁLEZ CHENTO(Bama-Touro)

Tubo de 820mmx18mm en 10 m y peso 8200kg
Vendido a: SAT BUSTO CORZON (Mazaricos)  

RODILLO MECANICO 
CON RUEDAS

ANCHO DE LABOR 2,70 m Desde
3.300 €

RODILLO MECANICO 
CON RUEDAS

ANCHO DE LABOR 2,70 m

RODILLO MECANICO 
CON RUEDAS

ANCHO DE LABOR 2,70 m Desde
3.300 €

VEN A VISITARNOS
TODOS LOS MODELOS EN STOCK

Poligono Industrial 
O Morelle, nave 4
27614 Sarria, Lugo 

DISPONEMOS DE TODO TIPO DE PIEZAS DE
DESGASTE DE ARADOS, GRADAS Y CULTIVADORES

BATERÍAS CON 3 AÑOS DE GARANTÍA
 W W W . C O R B A R S L L . C O M

MAQUINARIA AGRÍCOLA CORBAR, S.L.
Poligono Industrial O Morelle, nave 4 

27614 Sarria, Lugo // E-mail: Corbar@corbarsll.com
Telf. y Fax: 982 53 14 63 // www.corbarsll.com

INNOVACIÓN, 
COMPROMISO 
Y GARANTÍA

CUIDAMOS EL
BIENESTAR ANIMAL

ENCONTRARÁS CUALQUIER
TIPO DE RECAMBIO AGRÍCOLA ENCAMADORA DE CUBÍCULOS DE 1.7 M3 Y 2.1 M3

NIVELADORA AGRÍCOLA  DE 3 PUNTOS

PRECIOS ESPECIALES 
PARA PROFESIONALES

GRADILLAS DE CAMAS DE PÚAS

NIVELADORA AVÍCOLA APTA PARA 
SERRIN, CASCARILLA, VIRUTA, 
PALLETS Y CUALQUIER TIPO DE
PAJA. PARA ANCLAJE A 3º PUNTO 
Y PARA PALAS AGRÍCOLAS O 
TELESCÓPICAS

EXTENDEDOR DE SILO TAMBOR  Ø  80 
Y 100. SIEMPRE GALVANIZADOS.

RODILLO COMPACTADOR DE SILO

BATIDOR DE PURÍN ESPECIAL
PARA POZOS DE ARENA

E-mail: corbar@corbarsll.com
Telf. y Fax: 982 53 14 63
www.corbarsll.com

MAQUINARIA AGRÍCOLA CORBAR, S.L.

GRACIAS A TODOS POR VUESTRA CONFIANZA

RODILLOS LLORENTE
Altísima fiabilidad y máxima 
adaptación al terreno

INNOVACION, COMPROMISO Y GARANTÍA

Tubo de 711mmx14mm en 7m e 8m y peso 5500kg
Vendido a: PABLO ONEGA CASTRO (Pastoriza)  I  SERV. AGRICOLAS RENDA
(Cospeito)  I  SAT A REVOLTA (Villalba)  I  O CHUCO S.C. (A baña)  I  GANADERÍA 
LA LLERA S.C. (Salas)    

Tubo 660mmx12mm en 5 m y peso 2850 kg
Vendido a: MIGUEL HUERTA RODIL (Castroverde)  I  

GANADERIA LAS LLAMAS (Tineo)  

Tubo de  820mmx18mm en 8m y peso 6500kg
Vendido a: FINCA BERMUI S.C. (Mesia)  I  AGROBARREAL (Sarria)  I  
SERVIAGRO MERCURIN (Ordes) 

Tubo de 711mm x14mm en 3.5m y 4.5 m y 
peso 2200kg
Vendido a: OSCAR FRANCO FERNANDEZ (Salas)  I  
CASA JULIAN DE CABARCOS (Barreiros) 

Tubo de 813mm x18mm en 2.7m y peso 1500kg
Vendido a: GANADERIA VENTURA (Coaña)  I  

GANADERIA SAN MARTIN DE COUCIEIRO S.L. (Val do Dubra) 
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