
UCOGA, UNA CORREDURÍA GALLEGA CON VISIÓN 
NACIONAL QUE CRECE CON EL SECTOR

Iván Novo, director general de la compañía, habla con orgullo del servicio que Ucoga ofre-
ce a los ganaderos, que avanza de forma paralela al sector, y enumera algunas claves de su 
éxito, como son el trato cercano, el profundo conocimiento de este ámbito y la experiencia 
que les avalan los más de diez años a su lado. Su principal reto es continuar evolucionando 

con ellos, de acuerdo a sus necesidades, cada vez más exigentes.

Aunque están mucho más posicio-
nados en el noroeste, principal-
mente en Asturias y Galicia, donde 
cuentan con ofi cina propia en algu-
nos municipios como Santiago de 
Compostela, Chantada, Monforte de 
Lemos, Sarria, Santa Comba o Vigo, 
hoy en día están desarrollando sis-
temas para llegar cada vez a más 
clientes con equipo comercial pro-
pio o con ejecutivos comerciales 
especializados e incluso a través 
de Internet, por lo que tienen gente 
que contacta con ellos desde toda 
España. “De ahí que Ucoga pueda 
decir que, siendo una correduría 
gallega, tiene una visión totalmente 
nacional”, apunta Novo.

SU PRINCIPAL RETO: SABER 
CONTINUAR, GESTIONAR Y 
ESTAR AL DÍA
La especialidad en el sector agróno-
mo es una de sus señas de identi-
dad, pues aporta mucho valor en 
relación a sus competidores, por su 
experiencia, conocimiento y aten-
ción a este sector. Su principal de-
safío es “continuar, saber gestionar 
y estar al día de lo que viene, de la 

robotización, de la inteligencia artifi -
cial y de todo lo que se está implan-
tando en estas áreas de la vida en 
general, por supuesto también en el 
mundo ganadero”. 

Al ser una empresa relativamente 
joven, su fi losofía ya nace digital y 
moderna, pero con un objetivo muy 
claro: “Dar un mejor servicio a nues-
tros clientes, pero sin dejar de lado 
el contacto humano”. 

ASEGURAR LO MÁS IMPORTANTE: 
A LAS PERSONAS
En la primera etapa de Ucoga el 
propósito era asegurar todo lo 
relativo a los animales y a la ma-
quinaria, pero en este sentido Iván 
reconoce que “olvidaban siempre 
la parte realmente importante: 
las personas”, por lo que decidie-
ron lanzar una línea de seguros 
personales especial, dirigida ex-
clusivamente a ganaderos ga-
llegos (seguro de salud, seguro 
de accidentes, seguro de vida...), 
que contiene grandes ventajas, 
entre las que enumeran no tener 
ningún tipo de carencia, cubrir 
enfermedades ya preexistentes 

previamente, ofrecer un precio 
muy competitivo sin copagos y un 
cuadro médico muy amplio, adap-
tado, además, de manera colectiva, 
con una tarifa única y cerrada, e in-
cluso proporcionan toda la gestión 
para que el cliente pueda realizar la 
desgravación fi scal que le permita 
la normativa actual. 

Los seguros de salud de Ucoga 
están pensados para la situación 
real, ya que conocen bien el te-
rritorio y el sector, y saben que la 
mayoría son empresas formadas 
por estructuras familiares, por lo 
que pueden contratarlos de ma-
nera colectiva y disfrutar de sus 
ventajas no solo los ganaderos 
trabajadores sino sus cónyuges 
e hijos, con las consiguientes 
desgravaciones fi scales.

Gracias a su proyección comer-
cial, dirigida con tanto mimo al sec-
tor agroganadero, Ucoga está vien-
do aumentar exponencialmente la 
demanda de contratos de seguro 
de salud entre estos profesionales: 
“Podemos decir que hoy tenemos 
miles de ganaderos con un seguro 
de salud contratado”.

¿Quieres saber más?
Si eres ganadero o ganadera y deseas conocer más sobre este seguro exclusivo, te invitamos 
a visitar nuestra web www.ucoga.es, escribirnos a comercial@ucoga.es o llamarnos al  
881 155 155.

Estaremos encantados de ayudarte a encontrar la mejor opción para ti y tu familia.

EN UCOGA PROTEGEMOS TU SALUD CON LA MISMA DEDICACIÓN CON LA QUE TÚ CUIDAS DEL CAMPO

EN VÍDEO
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