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CORREDURIA DE SEGUROS

, UNHA CORRETORIA GALEGA CON
VISION NACIONAL QUE

Ivan Novo, director xeral da compaiiia, fala con orgullo do servizo que Ucoga lles ofrece
aos gandeiros, que avanza de maneira paralela ao sector, e enumera algunhas das claves
do seu éxito, como son o trato préximo, o profundo cofnecemento deste ambito e a expe-
riencia que lles avalan mais de dez anos ao seu carén. O seu principal reto é continuar
evolucionando con eles, de acordo coas stias necesidades, cada vez mais esixentes.

Ainda que estdn moito mais posi-
cionados no noroeste, principal-
mente en Asturias e Galicia, onde
contan con oficina propia nalgins
concellos como Santiago de Com-
postela, Chantada, Monforte de Le-
mos, Sarria, Santa Comba ou Vigo,
hoxe en dia estdn a desenvolver
sistemas para chegar cada vez a
mais clientes con equipo comer-
cial propio ou con executivos co-
merciais especializados e mesmo
a través de Internet, polo que hai
xente que contacta con eles desde
toda Espanfia. “De ai que Ucoga poi-
da dicir que, sendo unha corretoria
galega, ten unha visién totalmente
estatal”, apunta Novo.

O SEU PRINCIPAL RETO: SABER
CONTINUAR, XESTIONAR E
ESTAR AO DIA

A especializacién no sector agré-
nomo € un dos seus sinais de iden-
tidade, pois achega moito valor en
relacion & competencia, pola sla
experiencia, cofiecemento e aten-
cién ao sector. O seu principal de-
safio é “continuar, saber xestionar e
estar ao dia do que vén, da roboti-

zacion, da intelixencia artificial e de
todo o que se esta a implantar nes-
tas dreas da vida en xeral, por su-
posto tamén no mundo gandeiro”.
Ao ser unha empresa relativamente
nova, a sua filosofia xa nace dixital
e moderna, mais cun obxectivo moi
claro: “Darlles un mellor servizo aos
nosos clientes, pero sen deixar de
lado o contacto humano”.

ASEGURAR O MAIS IMPORTANTE:
AS PERSOAS

Na primeira etapa de Ucoga o
propdsito era asegurar todo o re-
lacionado cos animais e coa ma-
quinaria, pero neste sentido Ivan
recofiece que “esquecian sempre
a parte realmente importante: as
persoas”, polo que decidiron lan-
zar unha lifla especial de seguros
persoais dirixida exclusivamente e
a gandeiros galegos (seguro de
saude, seguro de accidentes, se-
guro de vida...), que contén gran-
des vantaxes, entre as que se
enumera non ter ningun tipo de
carencia, cubrir enfermidades
xa preexistentes, ofrecer un pre-
zo moi competitivo sen copagos

e cun cadro médico moi amplo,
adaptado, ademais, de maneira co-
lectiva, cunha tarifa Unica e pechada.
Mesmo proporcionan toda a xestién
para que o cliente poida realizar a
deducion fiscal permitida pola nor-
mativa vixente.

Os seguros de salde de Ucoga
estdn pensados para a situacion
real, xa que cofiecen ben o territo-
rio e o sector, e saben que a maio-
ria son empresas formadas por es-
truturas familiares, polo que poden
contratalos de maneira colectiva
e aproveitar as vantaxes non sé
os gandeiros traballadores se-
nén tamén os seus conxuxes e
fillos, coas correspondentes de-
ducions fiscais.

Grazas & sUa proxeccién comer-
cial, dirixida con tanto esmero ao
sector agrogandeiro, Ucoga esta a
ver aumentar exponencialmente a
demanda de contratos de seguro
de salde entre estes profesionais:
“Podemos dicir que hoxe temos mi-
lleiros de gandeiros cun seguro de
salde contratado”.

EN UCOGA PROTEXEMOS A TUA SAUDE COA MESMA DEDICACION COA QUE Tl COIDAS DO CAMPO

Queres saber mais?
Se es gandeiro ou gandeira e desexas cofiecer mais sobre este seguro exclusivo, convidamos-
te a visitar a nosa web www.ucoga.es, escribirnos a comercial@ucoga.es ou chamarnos ao

881 155 155.

Estaremos encantados de axudarche a atopar a mellor opcion para ti e para a tua familia.




	043

